Viandes sélectionnées des cantons (VSC)

Le 7 février 2015
Objet : Rencontre des producteurs charolais

Réve : Mettre en marché, au Québec, un boeuf de niche avec une chaine de valeurs.

Avant le 9 mai 2011 J

» Corporation : recrutement de producteurs
e Les Viandes Laroche :

o achat de veaux, engraissement

o abattage, commercialisation

o soutien financier de toute la filiére

e Difficultés :
o cahier de charges trés élaboré et pointilleux (tendreté et parthenais)
o cofits élevés
o deux (2) entités différentes et chaine de valeurs
o fin de la corporation

i

9 mai 2011

Les Viandes Laroche
e obligation de concentrer leurs efforts
o abattage et transformation
o mise en marché

Achat de veaux VSC et engraissement = > ? ou fin .

Actions : Elisabeth Sinotte, Jean-Pierre Sinotte et Réal Carrier

Premiére étape : Survie et mise en place d'un cadre de fonctionnement et de rentabilité
(2011-2012) '

1. Elaboration d'un cadre VSC pour la chalne de valeurs, cahier de charges réduit, prix, etc.

Exigences minimums :

s veau a beeuf de qualité, croisé ou non
e semi-finition de 50 jours et +

e poids de 700 livres et +
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vaccination
pas d'hormone de croissance

entrée des veaux en parc le dernier mercredi (régions éloignées) ou jeudi du mois
pour les autres

inscrire les veaux, deux semaines avant le transport

paiement selon la moyenne du mois et le surplus de 750 livres est payé selon la
« slide » ou minimum 1,00 $ /Ib pour la semi-finitioN, $&lon ce qui est le plus
avantageux pour le producteur

prime de 0,03 $ /lIb.

2. Elaboration d'un plan d'action pour la formation d'une société de producteurs et
compagnie a capital-actions pour financement

3. Tournée du Québec pour rencontrer les producteurs-membres pour-exposer, le plan
d’action et connaitre leur adhésion

4. Adhésion de 54 producteurs, nombre de producteurs suffisant pour le besoin en veaux

i .
Deuxiéme étape : Mise en place des éléments pour I'expansion (2013-2014)

1.

R L
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Chaine de valeurs pour le prix

Coiit d'achat du veau + coflits d'engraissement + frais + profit = prix de vente du
bouvillon

Connaissance a I'avance (6 mois) du co(it de revient pour la vente au détail
Rencontres avec la Fédération
- producteurs vaches-veaux
- annonce aux encans des veaux sans hormones
- producteurs bouvillons
- cahier de charges - colits
Rencontres avec MAPAQ, Fédération
- élaborer une forme de garantie et fonds de développement
Rencontres de chaine d'alimentation et mécanismes pour répondre aux exigences
Rencontres d'exportateurs et grand intérét surtout les Chinoi'sr
Possibilités de transiger avec les Chinois en argent canadien

Certification acceptée du centre d'abattage et de transformation de Les Viandes
Laroche pour l'exportation



Troisiéme étape : Rodage de la mise en marché au Québec et de l'exportation (octobre
2014 3 décembre 2015)

1. Commande par Les Viandes Laroche de 200 bouvillons / mois & 350 bouvillons /
mois pour mise en marché en juin 2015.

2. Recrutement de 40 nouveaux producteurs

3. Ouverture de Les Viandes Laroche au partenariat pour
Quatriéme étape: Planification pour les cinq prochaines années

Objectif : Mettre en place un plan de développement de VSC pour produire des bouvillons
de trés haute qualité a un prix concurrentiel.

a) Analyser les données de gain de poids et de rendement en viande de chaque
animal pour identifier les facteurs limites réels et effets de leviers potentiels positifs pour les
trois parties.

: k!
b) Identifier les raisons expliquant les performances (GMQ) d'élevage relativement
faibles

VSC Freinte | Total VSC Moyenne
provinciale
Méle 2,76 ;20 2,96 /Ib 3,59 1b/j
Femelle 2,51 ,20 2,71 /b 2,91 Ib/j

c) metire en place un plan d'action en fonction des leviers identifiés

Moyens :

Exemple : Moduler la prime (actuellement a I'achat), lors de 'abattage en fonction du gain
de poids et du rendement des carcasses

Exemple : Encourager monétairement ou autres moyens, les producteurs qui développent
ou utilisent de la haute génétique. MAPAQ, FINANCIERE, VSC, Autres

Exemple : Rentabilité future en utilisant la génétique (surtout les qualités terminales dont
I'heritabilité est plus que 30 %), I'alimentation et autres leviers
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e taureau musclé des fesses + 30 livres de viande x 3,15 $ /b = 94,50 $. 94,50 %

» Taureau long et ceil de longe développé + 20 livres de viande a 3,15 $ 63,00 %
/lb = 63,00 §.
e Taureau avec excellent gain de poids chaque .1 x 180 jours = 18 livres x 32,32 %

57 % rendement = 10,26 livres x 3,15$ = 32,32 $
189,82 %

e Tauregu avec excellente conversion alimentaire = 20,00 %

e Taureau calme et docile.

Conclusion

J'ai été ébahi, dans I'automobile, de voir la qualité du produit importé par rapport & nos
compagnies américaines qui ne pouvaient faire mieux. Sauf I'exemple de nos deux grosses
compagnies qui sont passées de la faillite & une forte rentabilité en sept ans.

Les autres productions animales avancent rapidement, et nous?

Sommes-nous capables de produire une protéine animale qui aura sa prace a colits
raisonnables?

Voir Bovins du Québec, hiver 2015, le nouveau défi des races de boucherie, p. 17.

Les veaux sont bons, |'écart entre le moins et le plus est restreint, est-ce qu'il y a de bons
taureaux pour nous propulser dans le futur?

Le taureau charolais est-il le meilleur terminal?
Si oui, qui prend le leadership?
Comment? Quand?

Est-ce que l'on attend le Messie ou les volontaires de notre groupe relévent le défi et se
mettent en marche avec une ou des ressources?

Bon défi!

Réal Carrier

Viandes sélectionnées des Cantons
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